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Tudo é

Vocé estd vendendo o TEMPO TODO.

TODA REUNIAO ¢ uma venda,
independente do seu objetivo.

Alem de produtos ou servicos,
vocé vende SUAIMAGEM.

Todos os dias, em todos os lugares.



Desenvolva modelos mentais para inspirar:

MoTIVACAOD
ESTRATEGIAS

e, e claro,

VENDAS




@ 05 de maio | 18:50 - 22:30

Q Teatro Municipal de Toledo

VAGAS LINMITADAS

Apenas um dia.



04 palestrantes de

NIVEL NACIONIAL

Prof. Gretz Alfredo Rocha Prof. Paulo Sérgio Joao Kepler




Prof.

GRETZ

O PODER DO ENTUSIASMO
NA LIDERANGCA E NAS VENDAS

Equipes CAMPEAS focam nas SUAS FORGAS e ndo nas FRAQUEZAS
O Poder do ENTUSIASMO e da inspiracéo dos GRANDES LIDERES
Como potencializar TALENTOS para resultados em VENDAS



Prof. Gretz é o palestrante mais requisitado para eventos
motivacionais e convengoes de vendas do pais, inclusive para
lideres e empresdrios.

Ha 13 anos figura ente os TOP S finalistas do prémio Destaque
Palestrante entre Profissionais de RH - tendo sido campedo
por S vezes.

Jd atendeu mais de 3.500 empresas, associagoes, 6rgdos
publicos e outras organizagées. Grande parte desses clientes
volta a contratd-lo, pois seu estilo objetivo, vibrante, irreverente
e bem-humorado envolve todos os participantes, que saem
entusiasmados e motivados de forma duradoura, com
resultados altamente positivos no clima organizacional.

Autor de dezenas de livros que levam reflexoes e historias que
ficam na memaria para sempre, palestra pelo Brasil hd mais de
30 anos e gpresentou-se também em eventos internacionais,
no Japdo e nos Estados Unidos, entre outros paises.



Alfredo

LIDERAR PESSOAS PARA
A RETOMADA DOS NEGOCIOS

Como desenvolver o “ESPIRITO DE EQUIPE” parc
atingir ALTA PERFORMANCE

A Importancia da LIDERANGA e GESTAO DE PESSOAS
para a RETOMADA

Como ser INOVADOR E SE DIFERENCIAR num mercado
onde TODOS ESTAO IGUAIS



Alfredo Rocha tem 32 anos de carreira como palestrante e
poucos conferencistas conhecem tao bem o Brasil como ele.

Mais de 3 milhoes de pessoas ja o assistiram ao vivo e se
surpreenderam ao conhecer de perto as ideias apresentadas
por Alfredo, que carrega como pontos fortes a simplicidade, a
objetividade, o contetido e a descontragdo.

Hd vdrios anos estd entre os palestrantes mais contratados
para eventos empresdriais e Semindrios “In company” pelas
principais empresas nacionais € multinacionais para temas
como vendas, liderancga, gestdo e qualidade.



Prof, Paulo

SERGIO

COMO SUPERAR
ADVERSIDADES E VENDER MAIS

Como construir MODELOS MENTAIS de vencedor em
CENARIOS DESAFIADORES

SUCESSO 361,5° em EQUIPES COMERCIAIS

N&o adiantam METAS DE VENDAS para quem
ndo tem METAS DE VIDA



Prof. Paulo Sérgio, foi gari, vendeu ferro velho, e hoje, como
empresdrio e palestrante, ajuda empresas a revolucionarem

seus resultados.

Realizando palestras por todo o territério nacional e também
internacional, leva mensagens inspiradoras atraveés da sua
historia de sucesso, com muito contetido, bom humor, emogdo e

performance.

Uma das coisas mais impactantes que aprendeu e busca
multiplicar: "AVIDA E A ARTE DE TRANSFORMAR FERRO
VELHO EM OURO"



Joao
HEPLER

EMPREENDEDOR E
INVESTIDOR DESDE 2008

5 Prémios Como Empreendedor e Investidor
+1000 Startups Investidas
+1.000.000 de pessoas j¢ Assistiram Suas Palestras

+493mil seguidores



Jodo Kepler € escritor, anjo-investidor, conferencista,
apresentador de TV, podcaster e pai de empreendedores.
Especialista na relacdo empreendedor-investidor, foi premiado
por 4x como o Melhor Anjo-Investidor do Brasil pelo

Startup Awards.

CEO da Bossanova Investimentos, que realizou mais de 700
investimentos em startups nos ultimos 5 anos; Conselheiro de
Empresas e Entidades; Autor de 8 livros, entre eles:

Smart Money, Gestéo Agil, Se Vira Moleque e
O Poder do Equity.



Jodo Kepler desenvolve palestras descontraidas, inspiradoras,
motivadoras e instigantes, que geram insights que estimulam
os participantes a terem outras perspectivas. Ensina e mostra
atraves de conteudo e casos reais vivenciados, como aplicar na
pratica todas as informagoes passadas.

Jodo Kepler € um “espalhador de Ideias Digitais” que acredita
gue s6 a aplicagdo pratica pode realmente mostrar como tudo
funciona (ou deveria funcionar).

OVENDEDOR NA ERA DIGITAL

Como a Internet pode apoiar os vendedores tradicionais?
Como entender o comportamento do novo consumidor? Como
transformar a internet em mais um canal de prospeccao,
relacionamento, divulgagdio e vendas?



